EL PUNT | Diumenge, 7 de juny del 2009

ECONOMIA

29

EMPRESES GIRONINES

Jordi Grau. cerent oe vins 1LicoRs GRAU

«No hi ha vins bons i barats, hi ha
vins bons i a preus coherents»

5.G-A. | Palafrugell
® D'engi del 1977,
quan engega Vins i
Licors Grau, heu
canviat de filosofia?

«Hem passat de
majorista a distribu-
idor en exclusiva de
marques de qualitat
de vins i begudes es-
. amb bon

I gastronomia.»

'om han variat
les tendéncies del
sector?

—«Abans ¢s consu-
mia sobretot vi de
Rioja i de Ribera del
Duero, i ara ha ang-
mentat ¢l consum
dels vins catalans, es-
p\uhmnl cls de
:mporda, el Priorat,
I.I Montsant i el Pene-
dés. També ha aug-
mentat la venda dels
negres del Pencdés,
quan fins ara se’n ve-
nia  sobretot  de
blancs. Tots els vins
egres de Catalunya es venen bé.
per cent del vi que venem és ¢

~Incloent-hi els escumosos?
que pugui semblar parado-
el consum de cava ha augmentat, i
el de xampany, també.

~He de parlar de la crisi.

—«Hem notat un augment de vendes
a particulars a la botiga. La crisi pot fer
que la gent begui més a casa, sobretol i
causa dels controls d"alcoholemia dels
Mossos.»

—Es compra més barat?

~«La gent no ha baixat de nivell a la
nostra vinoteca, hi ha molts clients que

Jordi Grau,

55

I'enoteca, envoltal d'algunes
especialss. | JORDI SOLER

ceptiui es deixa recomanar vins nous.»
falgrat que hi teniu 8.500 refe-
réncies, teniu un petit percentatge
del que hi ha al mon. Com seleccio-
neu aquests vins?

—«No entra cap vi 4 Ia botiga que no
passat per un comité de tast. Mi-
rem molt la relacid qualitat-preu
~Heu pensat mai a fer un vi vos-
tre?

No, tot i que el meu fill petit és
dleg. No es pot descartar, perd no es

eveu.»

-Fxmcucn els vins bons, bonics i
barats’

Romanée Conti: 6.690 €

® Alabotigade Vinsi Licors G
Palafrugell, hi ha un espai espectac
lar, & mi esquerra després de b cai-
xa. Anomenat Selece s Vins,
ésenun racd immens on ¢s guarden
les ampolles més delicades i cotitza-
dL‘\u!ul»unul\lmnnnxp\. fals:
I'espai és tancat amb vidre,
ratura s entre 161 18°C, i s humitat
relativa, entre 701 75%, Puges uns
escalons en lloc preeminent
cat hi ha els dos vins més miti
cats del planeta: ¢l Romande
Conti. de Borgonya, i el Petrus,
de Bordeus. El Romande Conti
del 2004, anyada celebrada, és
16.690 euros: ésel vi
més car de la botigai el més car
del mén, El Petrus més car té un
preuque rondaels 3,000 curos.
on els millors? «El millor
el que et ddna més sats-
faccid, aquell que en
glopet i te”"n beuries unaampo-
Ila sencera.s

1.200 m? de botiga

especialitzade: cgures
qnc I botiga de Vins i Licors Grau és la més grossa
de I'Estat. Un dia, ladirectora general de Jack Da-
niels, destil-leria de Whiskey de Tennessee, va visi-
tar la botiga de lacarretera d’ Esclanyh. Es de les per-
sones que més botigues d'aquestes concix al mon.

Es presenta la
tradici6 artesanal
gironina

® Madeid. EI director
dels serveis territo-
rials  d'Innovacic,
Universitats i Emp
sa de Girona, David
Mascort, i la directora
d'Artesania  Catalu-
nya, Gemma Amat,
presenten demi a Ma-
drid la tradicid artesa-
nal de les comarques
gironines i I'esperit
innovador dels dis-
senyadors. L'acte
s'inscriv en el cicle
Oficis Singulars de
Catalunya, que s ce-
H d‘

cultural - Blanquerna,
seu cultural de la dele-
gaci6 de la Generalitat
a Madrid. / M¢

PERALADA

Les claus del nou
cicle econdmic, al
Fbrum de Peralada
watada, Les claus
per afrontar el nou ci-
cle econdmic & el ti-
1ol del VIIT Forum Pe
ralada d'Empresa Fa-
miliar. La jornada, or-
ganitzada per Tribuna
e Girona i I'associa-
cié AED | que se ce
brari ¢l 19 de juny,
tindrd entre cls po-
nents la consellera de
Treball. Mar Serma; el
president de Spanair,
Ferran Soriano. i el de
Barcelona  Mecting
Point. Enric Lacalle; i
el director general de

|

sn fidels a les seves preferéncies, i i ~«No hi ha vins bons i barats. En tot Vaasseverar que enlloc havia vist cap botigaigual, Altg0y s B G
varien ho solen fer amb vins se cas, hi ha vins bons i a bon prev o a Sempre dic el que m*han dit, perqué jo no, que no ks
blants.» preuscoherents. No pots comprar un vi ho he vist tot=, ressalta Jordi Grau. =

~Quin sol ser el criteri de tria? de 4 euros | esperar que sigui tan bo

—Preu més denominacié d'origen  com un de 40. El que si que existeix é LLORET DE MAR
éselque prevalen lescompres, Totiai- — algun vi molt bo que podnia ser molt i El gremi d'hostaleria
e cobsamidor & et cop s e ks cac Rom i bones marques bl by g

) sanyss'ha detectat latendéncia dels de fa seva guia
IO iesoaves | s, perdaconsumie productes Uorst de M, EI gre-
8 . de qualitat que la venda de brandis i whis- d'hosale
““"'l'_!l"’"‘l‘r'l"“‘! Marca comercial » Figueres kysde margues méscorrents ha baal. Les bones Lloret de )

; .“:‘!\ul ':kl me- » Vins i Licors Grau pen i es detectaun tat el quart nmmr\nk
i d*_“'\‘ "l‘j‘ Superficie catenles \vlldcsdtv\hhl\\ especialment dels de Loret Info, que conté
;‘.ammc e -n;, i s i » 12400 m* qualitat i els maltes. En canvi, es registra un incre- informacié  turistica
cors Grau alloigen 000 mé, magatzem ment general en totes les gammes del rom. lln\u

11.400 palets de ma-

» 1200 mé, botiga thd d'una guia de 148 pd-

moda, Aguest augment se suma a la fendéne
terial. Cada palet con- Any de tundacié xent dels i gines, editada en tres
1 seixanta caixes de » 1977 Treballadors. nysde les begudes mes (catald, caste
dotze ampolles cadas- » 37 trehalladors

angles) i de tirada
anual que ¢s reparteix
entre els establiments

largues amb destil-lats
daltaqualitat, les ano-
menades marques pre-

cuna. En total, sumen

8.208.000 ampolles. *» Jordi Grau

Només a les lleixes de » 6 cotnes, 5 furgonetcs i “ . AR

8 a les fleice . . Araes porten cu- agrenmiats De I re-
'<'_]:'"'"|h-‘h‘k Palafy- Facturaclé 2008 i1 camio balibres ambrom de les vista, se n'han fet
gell, i ha exposats » 66,297 milions Antilles o gintdnic amb 260,000 exemplars i
dotze palets de gnc- deurn Pagina web ginebres destil Vofercix Ihoteler de
r‘\vk‘::‘l’wc\u;:vhmll de > wwwinsificorsgran tesicops b aigtes mancra gratuita als
8.640 ampolles. Magatzoms b toniques molt especials. clients. / AP,

» Palafrugell www grauonline.com/
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De Palafrugell al mén

Vins i Licors Grau, la primera distribuidora de begudes alcohdliques al pais i la segona a I'Estat espanyol, obre una botiga en linia

les comarques giranines i els exporte
majoria de paisos de la UE i, fins i tot, al
l‘ 2009 han posat a internet el seu

SALVADOR GARCIA-ARBOS / Palatrugell
® Vins i Licors Gruu és un grup de dues
empreses: Vins i Licors Grau SA, la ma-
triu, i Distribuidora Gironina SA, la filial
Per separat, sén la primera i la cinquena

distribuidora de Catalunya, i la tercera i la
vint-i-unena de I'Estat espanyol. Per aixd,
com a grup esdevenen I segona distribu
wdora de I'Estat, molt a prop de la primer,

grup totalment familiar, conduit per Jordi
Grait i Dolors Segarra, i pels fills del ma-
trimoni, Jordi i Sergi. Importadors de vins
de la Borgonya i Bordeus i de xampany,
distribueixen alguns vins en exclusiva o

Jordi Grau i Dolors Segar-
e van casar el 1974 §
van fundar I'cmpresa I'l
ost del 1977. La seva
relacié sempre ha estat
vinculada al negoci del vi
Nascut ¢l 7 d'abril del
1949, Jordi Grau era el ill
de Miquel Grau, el propie-
tari d'una bodega taverna
de Palafrugell. El seu par:
es dedicava al negoci dels
perdell volia
1 va tenir una
tivitat professio-
W no tenia 18

nal: ene:
anys que ja tocava amb la
Principal de Palafrugell,

dita la Vella. Jordi G o
cava el clarinet i el saxo,
instruments que guarda al
seu despatx: «Toco poc:
em faig lastima quan em
sento.»

‘a voler a
s
seu pare li va deixa
Seat 1500 per anar-
pare em va dir que. per
anar-hi en cotxe, calia que
em pagués el viatge.» T ¢ll
es va espavilar a_trobar
empreses que venguessin
abon preu. | es v obrir ca-
mi en el mn del vi, que
abans era dominat pels
s o pranel. En una
d'aquelles empreses en
quét comprava vi va condi-
xer Dolors Segarra, de 17
anys, d'aguella familia de
comerciants de vi del Pe-
nedes. E1 1974 ¢ van
sar 1 ell va deixar la musi-
ca, ot tenir ofertes de bo-
nes orquestres: ja tenia de-
cidit dedicar-sé al negoci
del vi i dels licors, En can-

r a estudiar

Compromis amb el suro

fins i Licors Grau és vei, a Palafrugell, d'algu-
s empreses sureres del pais. Palafru-
gell & la capital del suro. La vila acull les seus de
1"Institut Catalis del Suro, I" Associacié d' Empre:
ris Surers de Catalunya (Aecork) i Retecork, laxar-
xa europea de territoris surers. Es per aixd que la
principal empresa del pafs distribuidora de vins no
podia deixar de banda ni els seus veins ni ¢l seu ter-
ritori. Aixi, dijous 21 de maig Vins i Licors Grau va
organitzar un acte que va tenir molt de ressd per
anunciar ¢l seu compromis amb el suro,

L empresa hi va convidar personalitats del mon
del vi, el suroi la gastronomia a fer de testimonis de
Ia signatura d'un compromis 4 tres bandes 1 favor
dels taps de suro per a les ampolles de vi; «Des de
Retecaork treballarem per la divulgaci6 de les seves
virtuts i la millora de la qualitat, i des de Vins i L
cors Grau hem pres 1'acord de recomanar als nos-
tres clients | proveidors ¢l consum de vins tapats
amb suro, | donar-los una mr 1 prefes

mb el grup Ar-

jau; quimic per I'IQS i

endleg compagina feina i

musica. El sew germd Ser-
gi.es va formar a Esade.

De seguida, es van posar

Interior del magatzem principal de Vins i Li
Ia seu central, envoltada de feixes de ceps

Gm a Palalrugell, | panoramica exterior de
varietal macabeu, / JORDI SOLER

ampolles. A més,
vi de la cooperat
cardell,» També portaven
Climent Sescehesies  vi a granel a I'hostaleria,
feien el vien bocois. «Ha-  en uns anys en qué  res-
viem comengat premsant  Lauracié ja_comengava a
amb els peuss, comenta. | demanar vins envasats |
recorda: «Durant la vere-  precintais: el vi a dojo
ma 1 dia compriwvem  s"acaba cap al 1976-1977,
vint semals de raim, fin Aleshores, ell decideix in-
que en tenfem per omplir  dependitzar-se del seu pa-
18.000 litres, 30 bocois e rei vendre vins i licors em-
600 litres, Lagenthovenia  botellats.

a comprar amb garrafes i Deu anys més tard va

absorbir un magatzem de
Figueres, que no és obent
al piblic i que té com a ma-
gatzem logistic per submi-
nistrar a les botigues de la
zona fronterera.

‘mitat controlades per a tots
els vins de la casa, i abso-
lutament automatitzat, A
més, ampliaran la zona de
vendai exposicic de i bo-
tiga en 800 m? climatit-

Avui Vins i Licors € zats, I, a més, obren un
€ 12400 m? d'installa-  aparador al mén amb un
cions, i ja és a punt de  espai de venda a internet,
tomara fercréixerelnego-  en castelld i anglds, per
i amb un nou espai de  vendre, en principi, als pa-
3000 m atzem  sos de la Unio Europea, i
subterrani climatitzat,  més endavant arreu del
amb latemperawrailabu-  man.

Compraven vi a dojo, perd de Ri-

mmhc compraven raim a
nt

de promocio-
ar el suro arreu i potenciar I"activitat de recerca
desenvolupament per tal de refermar que el tap de
suro és el millor que existeix en termes de qu
medi ambieot i funcionalitat.»

Jordi Girau, el gerent, assegura que procuren tenir
el mixim nombre de vins tapats amb suro, malgrat
que hi ha vins de 1 Africa del Sud i Austrilia que
vénen tapats amb rosca i siicona, A Raimat, justa-
ment, que va fer una campanya per anunciar que ha-
via introduit el tap de rosca en molts vins, Grau va
exigir-li que el canviés pel de suro: «Forg:




